Die Geschichte von
Christoph Jentzsch:

Von der ersten Dezentralen
Autonomen Organisation und
einem Crowdfunding in Rekord-
hoéhe zu seinem eigenen Venture
Builder und der Revolutionierung
von Startup-Finanzierungen

Christoph Jentzsch ist Familienmensch, Vater von acht Kindern, Business Angel,
Ethereum-Entwickler und Grinder, der 2016 einen Weltrekord im Crowdfunding
aufgestellt hat. Im folgenden Dokument wird seine Geschichte genauer beleuchtet
und seine Errungenschaften vorgestellt.

Core Developer der zweitgrofRten Blockchain der Welt

Im Jahr 2014 brach Christoph Jentzsch sein Promotionsstudium an der TU
Dresden ab, um sich voll und ganz auf Ethereum zu konzentrieren. Er ist
ausgebildeter Physiker und hatte 2013 bereits Bitcoin entdeckt, wobei er
Parallelen zwischen Blockchain-Technologie und selbstorganisierten Systemen
erkannte, die ihn seit dem Studium faszinierten — Systeme, die von festen Regeln
gesteuert werden und ohne zentrale FUhrung autonom funktionieren — lokale
Regeln, globales Verhalten.

Wdhrend seiner Tdtigkeit als Softwareentwickler stiefd er auf ein Stellenangebot
der Ethereum Foundation fur einen C++-Entwickler. Mit anfangs wenig Vorwissen
wurde er schnell einer der wenigen, die den Kern von Ethereum sowohl
technisch als auch mathematisch verstanden. Zu seinen Aufgaben gehoérte
das Schreiben von Tests und die sorgfdltige Bewertung der Software.

Das gréf3te Crowdfunding der Welt und ein spektakulérer Hack

2016 grindete Christoph Jentzsch das Unternehmen slock.it mit der Idee eines
blockchainbasierten Airbnb-Konzepts, bei dem mit der Blockchain verbundene
Schidsser es ermoglichen sollten, Wohnungen oder Gegenstdnde minutengenau
zu vermieten.

Jentzsch und sein Mitgrinder beschlossen, auf der Ethereum-Blockchain eine
dezentrale autonome Organisation (DAO) zu erschaffen. Eine DAO kann man sich
als digitales Unternehmen ohne Zentrale oder CEO vorstellen, das durch
Abstimmungen der Mitglieder auf der Blockchain gesteuert wird. Jentzschs DAO,
genannt The DAO, war die erste ihrer Art (heute werden viele dezentrale
Protokolle von DAOs gesteuert).



Die Vision fur The DAO bestand darin, als digitaler VC-Fonds zu fungieren, in dem
Mitglieder Uber Investitionen abstimmen, einschlieldlich einer maoglichen
Investition in slock.it.

Ziel war es, etwa 5 Millionen US-Dollar in Ether aufzubringen. Doch innerhalb
weniger Tage zog The DAO rund 11.000 Investoren an, die zusammen etwa 11,5
Millionen Ether investierten — damals rund 150 Millionen US-Dollar = und damit
einen Weltrekord fir Crowdinvesting aufstellten.

Kurz nach dem Start von The DAO ermdéglichte ein Fehler im Code einem Hacker,
etwa ein Drittel der investierten Ether abzufGhren. Daraus resultierte eine
historische Entscheidung im Ethereum-Okosystem: eine sogenannte Hard Fork,
die das Geld an die Investoren zurtckgab und die Entstehung von Ethereum
Classic zur Folge hatte.

Tokenize.it und die Mission, Startup-Finanzierung zu vereinfachen

Statt aufzugeben, baute Christoph Jentzsch slock.it erfolgreich weiter auf und
verkaufte das Unternehmen 2019. AnschlieRend grindete er den Venture Builder
corpus.ventures, aus dem auch Tokenize.it hervorging.

Tokenize.it stellt die technische Infrastruktur und die rechtlichen Rahmen-
bedingungen fur kontinuierliches Fundraising bereit. Die Ldsung kommt gdnzlich
ohne Notare aus, da Investoren Genussrechte erwerben, die sie wirtschaftlich mit
Gesellschaftern gleichstellen. So werden Startup-Investments schneller und sind
bereits ab kleineren Betrdgen maoglich. Startups erhalten Zugriff auf einen Invest-
Now-Button, den sie auf ihrer Website einbinden kdénnen, um jederzeit
investitionsbereit zu sein, ohne auf die ndchste Finanzierungsrunde warten zu
mussen.

Neben Private Offers bietet Tokenize.it auch Crowdinvesting und Mitarbeiter-
beteiligungen an.

Erfolge bislang: Knapp 8 Millionen Euro an tokenisierten Assets Uber
Tokenize.it, mehr als 100 angebundene Unternehmen, darunter eine
Investition von Thomas Schmidt, Business Angel des Jahres 2022.

Um mehr Uber Christophs Geschichte zu erfahren oder ihn als
Redner bei Inrer Veranstaltung oder in Ihrem Podcast dabei haben,
kontaktieren Sie uns!

Lukas Fiedler

Head of Business Development
lukas@tokenize.it




